Modulo Compras

« Consultas de lo general a lo detallado:

Principales funciones

Proveedores:

- Andlisis del riesgo comercial por centro, sociedad o
informe

- Andlisis del riesgo financiero por centro, sociedad o

« Clasificacion del proveedor: pedido, facturado, informe

pagado y grupo.

- . . - . - Consulta de cuentas de mdltiples colectivos
« Multiples direcciones y mdltiples datos bancarios. P

. L . . - Consulta de las Ultimas operaciones
« Gestidn de contactos por direccion, teléfonos, e-mail y fax.

iy - Consulta del histérico comercial
« Gestion de descuentos / recargos.

- . - - Consulta de las tarifas del proveedor
« Modos de pago de multiples tipos y multiples

vencimientos, con gestion de modo de pago sustitutivo. « Reactivacion del proveedor por pedidos no entregados
- . ) . de articulos esperados.
« Seguimiento comercial y financiero.

« Importe minimo de pedido.

« Pedidos de mdltiples lineas. Categorias de articulos:

« Seguimiento de calidad de los proveedores. « Agrupaciones de articulos con reglas de gestién similares.

« Listado de proveedores. « Creacion rapida de un articulo que hereda reglas de gestion

y valores por defecto de la categoria.

« Control de las polizas de crédito del proveedor: o . )
« Asociacion de reglas de gestion relativas a las entradas

- Situacion en tiempo real de las pdlizas de crédito y a las salidas.
- Control de las pdlizas de crédito parametrizables « Asociacion de reglas de asignacion parametrizables.
(blogqueo...

« Asociacion de reglas de valorizacién parametrizables.
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Articulos:

« Con o sin gestion de stock, gestién de nimeros de serie,
nimeros de lote y de lote secundario.

Clasificados por categorias de libre definicién
(de compra, compra y venta o fabricacién, prestacion de
servicio 0 prestacion de subcontratacion.

Gestion del IVA 'y de tasas parafiscales.

Referencia del articulo, descripcion del articulo, unidades,
cantidades minimas de compra personalizadas
por proveedor.

Identificacion de los proveedores de contramarca
por articulo.

Gestores por articulo (suministrador, comprador):
- Consulta del catalogo de tarifas
- Consulta de stock por planta

Consulta de costes de articulos

- Consulta y asociacién de los articulos de la competencia

- Consulta del parque de articulos

Multiples unidades:
« Unidades de stock.

« Unidades de envasado con factores de conversion fijos
0 variables.

« Unidades comerciales (ventas, compras).

« Reglas de transformacion de unidades parametrizables
en caso de retencién en otra unidad: retirada de envase,
gestion del redondeo, fraccionamiento de unidad.

« Gestion de etiquetas de stock en funcion de los envases.

Tarifas, precios y descuentos:
« Catélogo de tarifas parametrizable por proveedor.
« Tarifas parametrizables seglin mdltiples criterios.

« Gestién parametrizable de tarifas por divisa, coeficiente,
cantidad o férmula.

« Tarifas entre sociedades.
« Tarifas aplicables por intervalos de fecha.
« Tarifas aplicables por linea y/o por documento.

« Descuentos y gastos en parrafo aparte y al pie, en importe,
en porcentaje, en acumulacion, en cascada.

« Simulacién de precios.

Histérico de precios y descuentos aplicados.

Importacién de tarifas de proveedor.

Intersociedades / Interplantas:

Gestion de flujos comerciales automaticos entre plantas de
una misma sociedad o entre distintas plantas:

- Tarificacion entre sociedades

- Pedidos de venta generados automaticamente a partir
de pedidos de compras

- Pedidos abiertos generados automaticamente a partir de
pedidos de compras

Facturacion entre sociedades con generacion del control de
factura de las compras en la planta del cliente.

Gestion de flujos logisticos entre plantas de una misma
sociedad o entre plantas de distintas sociedades:

- Entregas entre centros

- Recepciones entre plantas con caracteristicas heredadas
de stock de las entregas correspondientes

- Devoluciones de clientes o entre centros con
caracteristicas heredadas de stock de las devoluciones
de proveedores correspondientes

- Movimientos de stock entre plantas inmediatos para
plantas cercanos geograficamente

Documentos comerciales:

Transacciones de introduccion parametrizables por usuario
(introduccion rapida).

Ciclo de compra parametrizable:

- Solicitud / Peticion de compra / Pedido

Peticion de compra / Solicitud / Pedido
Solicitud / Pedido
- Pedido / Factura

- Pedido / Recepcién / Factura

- Pedido / Factura / Recepcion

- Factura directa

Numeracién automatica o manual.

Numeros ilimitados de ficheros adjuntos asociados a un
documento.
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« Gestion de textos a imprimir en el encabezado,
al pie y en pérrafo aparte del documento.

« Identificacion del cédigo de proyecto a cada linea.

Solicitudes de oferta:

« Gestién de las solicitudes
(multiples articulos y multiples proveedores).

« Impresién de las solicitudes por proveedor.

« Consideracion de peticiones de compras.

« Comparacion de ofertas.

« Respuestas, seguimiento y reclamacion de ofertas.

« Generacion de lineas de tarifas.

Autorizacion de compra:
«» Gestion en tiempo real del seguimiento presupuestario.

« Control presupuestario (con advertencia o bloqueo)
en importe, cantidad, con un maximo por usuario.

« Circuitos de firma parametrizables sobre peticiones
de compra, pedidos y pedidos abiertos con ciclo
complementario si supera del presupuesto.

« Gestion de firmantes principales y suplentes, permutacion.
« Motor de Workflow integrado en el circuito.

« Generacion automética de asientos de compromisos previos
(peticion de compra) y de compromisos (pedido).

« En cada etapa del flujo, desaparicién del compromiso
de la etapa anterior.

« Generacion automatica de asientos y consignacion directa
de lo realizado en la linea presupuestaria (FAR, FAE, AAR,
facturas, facturas complementarias y haberes).

« Seguimiento desde la peticion de compra, el pedido,
la recepcién de la factura hasta el documento contable
correspondiente.

Solicitudes de compra:

« Introduccion y edicién de las peticiones de compra.

« Solicitud y justificacion de los precios aplicados.

« Solicitudes de compras generales o comerciales.

« Consideracion de las sugerencias de reaprovisionamiento.
« Consideracion de las solicitudes.

« Cierre de las peticiones de compra manual o automatico.
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« Generacion de los pedidos en funcion de las autorizaciones.

« Consulta de los pedidos asociados.

Pedidos a proveedores:

« Introduccion y edicion de pedidos de compra a proveedores
o0 pedidos abiertos con programa de entrega.

» Pedidos para compras generales o comerciales.
« Gestion de las polizas adicionales.
« Gestion de los anticipos a cuenta.

« Consideracién de las sugerencias de reaprovisionamiento,
de las peticiones de compra y de las 6rdenes de
subcontratacién.

« Consideracion de las solicitudes.

« Generacion automatica de pedidos de contramarca a partir
de los pedidos de contramarca a partir de los pedidos de
clientes con trazabilidad (contramarca directa o contramarca
de recepcion).

« Saldo de los pedidos de compra manual o automatica.
« Gestion de los remanentes.
« Solicitud y justificacién de los precios aplicados.
« Situacion del pedido (trazabilidad, recepcion, facturas).
« Consultas con trazabilidad:

- Consulta de las recepciones y facturas

- Consulta de las peticiones de compra concluidas

Herramientas de ayuda
alatoma de decisiones:

« Plan de trabajo del comprador:

- Conclusion de las sugerencias, de las peticiones
de compray de las 6rdenes de contramarca

- Eleccion del proveedor

- Posibilidad de cambiar de proveedor habitual
de contramarca

- Generacion de pedidos clasicos, entre sociedades
0 entre plantas

« Planificacion global:

- Andlisis de mdltiples plantas por familia de articulos
o articulo

- Puesta en relieve de érdenes criticas
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- Agrupacion de o6rdenes

- Generacion de pedidos, de solicitudes de entrega
0 de peticiones de compra

« Plan de trabajo:
- Andlisis de una Unica planta, un dnico articulo
- Agrupacion de érdenes

- Generacion de pedidos, de solicitudes de entrega
o0 de peticiones de compra

Valorizacion de stock:
« Seguimiento de los precios de coste.

« Ultimo precio de compra, precio medio ponderado, FIFO,
LIFO, tltimo precio, precio estandar, precio estandar
actualizado y precio simulado.

« Coeficiente de aproximacion.

« Regularizacién sobre factura de proveedor
(importe, cantidad, cotizacion divisa).

« Regularizacién sobre factura complementaria
(factura del transportista).

Gestion de stock:
« Trazabilidad.

« Consulta del stock real o provisional con fecha de primera
disponibilidad.

« Detalle del stock.
« Consulta por planta de almacenaje o consolidado.
« Consulta del histérico de los movimientos de stock.

« Consulta del stock en transito o transferencia (entre plantas
0 entre sociedades).

« Célculo de las necesidades:
« Reaprovisionamiento punto pedido / periodico / entre plantas.
« Célculo de las necesidades netas.

« Célculo de las necesidades en base al stock de seguridad.

Recepcion:
e Recepcion directa o por picking de lineas de pedidos.

e Recepcion de envios entre plantas o entre sociedades.
e Recepcion de prestaciones de subcontratacion.
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« Recepcion detallada o rapida en plataforma con gestion de
planes de ordenacion para completar la informacion de
stock.

« Gestion de ubicaciones, de lotes de proveedores o
internos y de nimeros de serie.

« Situacion de la recepcion (facturas, devoluciones).
« Impresion de las etiquetas de stock.

« Tratamiento de los movimientos en espera y de las rupturas.

Control de calidad:
« Gestion de los nimeros de lote, lote secundario.
« Gestion de los nimeros de serie.

« Gestion del estado del stock: aceptadas, rechazadas,
controladas.

« Gestion del estado secundario del stock.
« Definiciéon de fichas de control de calidad.

« Procedimientos de control de calidad con solicitud
de analisis.

« Gestién de las caducidades.

« Gestion de la trazabilidad en las etapas inicial y final.

Devoluciones:

« Creacion de devoluciones por seleccién de lineas de
recepcion o introduccion directa.

« Reintegro de las cantidades devueltas en el pedido.

« Generacién de abonos en espera.

« Facturas de proveedores externos o de grupo

« Tipo de factura parametrizable.

« Registro y verificacion.

« Autorizacion, por usuario, del nivel de pago.

« Comparacion factura/resguardo de recepcion/pedidos.

« Comparacién abono /Devolucién / Factura.

« Facturas y abonos complementarios.

« Desglose de los elementos de pie de factura en cada linea.

« Regularizacién del precio de movimientos de stock en
funcién de las diferencias en la factura.
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Integracion contable:

« Facturas pendientes de recibir.

« Abonos pendientes de recibir.

o Control de facturas de proveedores.

« Compromisos previos y compromisos con control
presupuestario.

« Gestién de los anticipos a cuenta.

« Contabilizacién de los movimientos de stock.

Impuestos y declaraciones:

« Declaracion del IVA sobre facturas y abonos.

« Declaracién del IVA europeo.

« Impuestos parafiscales en importe y en porcentaje.

« Férmulas aplicables sobre tasas parafiscales (umbral,
cantidad...).

Declaraciones de intercambio de bienes:

« Interfaz de integracion de las nomenclaturas aduaneras
y asociacion con las fichas de articulos.

« Registro de los datos necesarios para la declaracion
de intercambio de bienes (regimenes, naturalezas,
condiciones de entrega...).

« Funcién de extraccién de los flujos a declarar
con posibilidad de modificar la informacion extraida.

« Resumen de verificacién de los datos a declarar.

« Gestién de las particularidades locales de la declaracion
de intercambio de bienes (Espafia, Portugal, Reino Unido,
Italia...).
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